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Pozvanka

Prijmite pozvanie Slovak Business Agency, Freya Corporation s.r.o.,
MVAcademy, MERINEO a EXPANDECO

na

odborno — networkingové podujatie

»,Podnikanie v zahranici — inSpiracia, tipy a triky”

organizované v ramci medzinarodného projektu ,,Crossing Bridges with the
Help of Ambassadors” (CORD) SKHU/1601/4.1/104.

Datum: 17.10.2019
Cas: 9:00-18:00

Miesto: Coworking SBA, Twin City blok A, Karadzi¢ova 2, Bratislava

Na podujatie sa mozZete registrovat tu: Registracny formular
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfyM6rDkuaUdpBi2sVBFKk6GyLLdE29Oaf4LJ9gqSna5_mpaA/viewform

Lakaju vas zahranicné trhy a hfadate inSpiraciu, osobné kontakty &i typy a triky ako na ne uspesne
so svojou (buducou) firmou vstupit? Pridte na odborno-networkingové podujatie a ziskajte délezité
informacie a prehlad o podpornych sluzbach, ktoré vam moézu pomoct vasu viziu zrealizovat.

NA CO SA MOZETE TESIT

PoCas podujatia odzneju mnohé délezité témy a osobné skusenosti reCnikov so vstupom na
zahraniéné trhy a ich Specifikami, dostupnymi nastrojmi ako je LinkedIn, ktory vam Sikovne pomdbze
pri hfadani klientov, business partnerov ¢i zamestnancov, taktiez sa pozrieme na to, ako spravne
analyzovat trh a zakaznicke spravanie, prisposobenie webovych stranok &i potencial e-commercu.
Pocas celého podujatia sa budete moct osobne porozpravat s podnikatelmi, ktori so svojou firmou
uz uspesSne expandovali a nadviazat kontakty so zastupcami institucii a projektov, ktoré vam so
vstupom na zahraniény trh pomocou svojich ponukanych podpornych sluzieb mézu pomdct.

PROGRAM PODUJATIA

9:00 — 10:00 Otvorenie, predstavenie projektu CORD, predstavenie Ambasadorov projektu
ranajky

10:00 — 11:00 Ako podnikat v zahranici?

11:00 — 12:00 Porovnanie V4 v otazkach expanzie z pohladu prava a uctovnictva

12:00 — 12:20 prestavka

12:20 — 13:20 LinkedIn - hfadanie klientov, business partnerov ¢i zamestnancov

13:20 — 14:20 Znalost trhu a zakaznikov Setri peniaze

14:20 — 15:20 obed

15:20 — 16:20 Potencial e-commerce trhu Madarsko vs. Cesko

16:20 — 17:20 Preklad webu vs. Lokalizacia webu - rozdiel medzi prekladom a lokalizaciou
stranky pri expanzii webu/eshopu do zahranicia

17:20 — 18:00 Networking

CELODENNY NETWORKING v priestoroch Coworkingu NPC

Partneri projektu CORD, ktorymi su slovenské a madarské organizacie poskytujuce
podnikatefom a zaujemcom o podnikanie rézne podporné sluzby, vam radi zodpovedaju vase
otazky a porozpravaju o moznostiach podpory. So svojimi osobnymi skisenostami s expanziou
na zahrani¢ny trh sa s vami radi podelia Ambasadori projektu.

» SBA Slovak Business Agency (SVK)

* RPIC Regionalne poradenské a informaéné centrum Komarno (SVK)

* ALKP Asociacia lektorov a kariérnych poradcov (SVK)

* GYMSM KIK Obchodna a priemyselna komora Gy6r-Moson-Sopron (HU)

Networkingové podujatie je organizované v ramci medzinarodného projektu ,Crossing Bridges
with the Help of Ambassadors® (CORD) SKHU/1601/4.1/104.
Zmena programu vyhradena.

V pripade akychkolvek otazok nas kontaktujte na gavalcova@sbagency.sk alebo telefénnom
Cisle +421 2 20 363 172.
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O témach a lektoroch

»Ako podnikat v zahrani¢i?“ a ,,Porovnanie V4 v otazkach expanzie z pohladu prava a Gétovnictva“

Podnikanie v zahranici, moze priniest mnozstvo vyhod, ale tak isto sa L' Freyq

s nim spajaju aj mnohé vyzvy a Specifikd, ktoré treba pred zacatim zvazit

a dobre sa na ne pripravit. Po¢as prednasky sa pozrieme na charakteristiky a porovnania krajin
Vysehradského regionu z pohladu prava a Uctovnictva a uzitoéné tipy ako podnikat v zahranidi.

Lektor:

Branislav Pribojsky vystudoval Paneurdépsku vysoku Skolu prava. Pocas svojej
praxe posobil na manazérskych pozicidch viacerych spolo¢nosti. Niekolko rokov
posobil na pozicidch v spolo¢nostiach, ktoré sa venuju inkorporaénym sluzbam s
primarnym cielenim na zakladanie spolo¢nosti v zahranici. V rdmci svojej praxe
pomahal zaloZit spoloénosti vo viac ako 15-tich $tatoch v rdmci EU a Azie. Od
roku 2017 je spolumajitelom spolo¢nosti Freya Corporation s.r.o.

Freya Corporation bola zalozend v roku 2016 s viziou pomahat podnikatelom
budovat a rozvijat ich biznis vo vSetkych fazach. Poslanim Freya Corporation je
podat pomocnu ruku a vyriesit legislativne, pravne a Uradné zalezitosti namiesto
klienta. Ten sa tak méZe naplno venovat svojmu podnikatelskému ciefu a
vybudovat silnt znacku. Za tri roky pésobenia pomohla spolo¢nost 80 klientom zaloZit viac ako 200
spolocnosti v 10 krajinach. Sekundarnym prouktom spolocnosti Freya Corporation s.r.o. je pomahanie
spoloc¢nostiam v tazkostiach formou revizie/nastavenia/implementécie ich vnutornych procesov a
hladania chyb a dévodov ich nefunkénosti.

»LinkedIn - hl'adanie klientov, business partnerov ¢i zamestnancov”

S expanziou na zahrani¢né trhy sa spaja tiez hladanie klientov, business partnerov ¢i zamestnancov.
Pomoct ndm mozZu dostupné nastroje akym je napriklad LinkedIn. Pocas prednasky sa nauéime ako
tento nizko nakladovy, ale zato velmi efektivny nastroj vyuZit a ¢o vSetko ndm ponuka.

“M\
Lektorka: CoAeapEmYT

Mgr. Janka Lackovd je senior consultant a kou¢ v MVAcademy. Je
absolventkou Studia psycholdgie na UK v Bratislave. Ma vyse 10 rocnu
prax v oblasti ndboru, riadenia a rozvoja ludi. PGsobila ako Recruiting lead
v spolo¢nosti Accenture, asessor a interviewer pre Motiv P, je
certifikovanou kouckou integrativneho koucingu a vo svojej praxi
dlhorocne pouziva metddu behaviordlneho interview. Venuje sa naboru,
workshopom, koucingu, assessment a development centram, hovori
anglicky a nemecky.
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»Znalost trhu a zakaznikov $etri peniaze”

o . , . , , ®
Pred vstupom na zahrani¢ny trh je nevyhnutnym krokom jeho analyza a analyza Nm

zakaznickeho spravania. Castokrat st podnikatelia prekvapeni aka odli¥na je realita  — .caoemy
od ich domnienok a predstav. Pochopenie mentality zdkaznikov na cielovom trhu

aich spravania prindasa mnoistvo prileZitosti a zniZuje riziko , popalenia sa“ a zbyto€nych investicii.
Prednaska bude plna praktickych prikladov z praxe a tipov ako sa na trh spravne pripravit.

Lektorka:

Ing. Maria Botanska je Specialista na marketingové a HR prieskumy v
MVAcademy. Venuje sa tiez Employer brandingu, marketingovej stratégie
a jej aplikacii v praxi. V tejto oblasti posobi takmer 20 rokov. Svoje
skusenosti nadobudla v spoloénosti GfK, Palma a a MB Brand
Management. Ma 9 rokov praxe ako manazérka a trénerka pre spolo¢nost
Globtel, neskér Orange. Popri tom sa venuje aj vzdeldvaniu. lJe
akreditovanym lektorom a ¢lenom ALKP. Venuje sa témam ako Employer
Branding, marketing a branding, ale aj témam osobnostného rozvoja a
pozitivneho Zivota. Trénuje aj relaxacné techniky a mindfulness v praci.

,Potencial e-commerce trhu Madarsko vs. Cesko“

EXPANDECO

Predchddzajlica téma a pochopenie zakaznickeho sprdvania tvori silny

zakladny kamen aj pre identifikaciu potencidlu e-commerce. Jednou z idedlnych krajin pre expanziu sa
povazuje prave Madarsko, a to z dévodu momentalneho progresu madarského e-commerce a miery
konkurencie pre mnohé zahrani¢né e-shopy. Napriek jeho vyrazmnému rastu poslednych rokov vsak
stdle nedobieha skusenosti e-shoparov z inych krajin strednej Eurdpy alebo zdpadu. Aky potencidl ma
teda e-commerce madarského trhu v porovnani napriklad s Ceskom?

Lektor:

Filip Minar pracuje v Expandeco ako obchodak pre Ceskoslovensko a
ma na starosti aj domace a zahrani¢né partnerstva. S Expandeco je
spojeny od jeho Uplného zaciatku a bol pri tom, ked' prijimali prvi
kolegyriu na madarski podporu a spustali prvého klienta na
Madarsko. V minulosti pracoval ako organizator vystav na najvacsom
vystavisku na Slovensku, Agrokomplex Nitra, a tiez ako e-commerce
manazér a produktovy manazér pre hobby produkty v Karcher
Slovakia. Kazda skdsenost ho posunula dalej, aby dnes ¢o najlepsie
mohol plnil svoju misiu, ktorou je Uspesné spustenie vasho e-shopu
v zahranici.
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»Preklad webu vs. Lokalizacia webu - rozdiel medzi prekladom a lokalizaciou stranky pri expanzii
webu/eshopu do zahraniéia“

Aky je zakladny rozdiel medzi prekladom webu a lokalizaciou webu pre konkrétny M:TI
trh? Preco je potrebné pri expanzii zohladriovat aj iné $pecifika lokalneho trhu nez .

len jazykovu odlisnost? Kedy je vyhodnejsia jazykova mutacia na existujicom webe

a kedy samostatny novy web? Aké si moznosti spracovania prekladov webu pri expanzii - jazykova
mutadcia, novy samostatny web, multidoménovy web/shop ¢i ako si spravne vybrat marketingového
partnera pre expanziu malej a strednej firmy na novy trh? Ak ano hladate odpovede na tieto otdzky,
tato prednaska je prave pre vas.

Lektor:

Imrich Koval — analytik, konzultant a obchodnik, ktory sa uz viac ako 10
rokov venuje digitdlu s dérazom na Open Source redakéné systémy
WordPress, Joomla a Magento. Pomdha klientom s ich online
rieSeniami na mieru, firemnymi prezentaciami, produktovymi webmi,
eshopmi a propagaciou projektov prostrednictvom online marketingu.
V poslednom obdobi zurocuje skusenosti zo segmentu v biznis
analyzach klientov a ich projektov, aby im v MERINEO dokazali
ponuknut viac, nez len vytvorenie webu alebo eshopu. Rad spoznava
klientov a ich biznis aj zo stranok, ktoré nepoznaju ani oni sami.
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